
Tekst jednolity z dnia 15 grudnia 2025 roku 

 

PROCEDURA POSTĘPOWANIA W ZAKRESIE KWALIFIKACJI KLIENTÓW W STOSUNKU DO, 

KTÓRYCH SUPERFUND TFI S.A. („TOWARZYSTWO”) ŚWIADCZY USŁUGĘ POŚREDNICTWA 

W ZBYWANIU I ODKUPYWANIU JEDNOSTEK UCZESTNICTWA  

 

§ 1 

POSTANOWIENIA OGÓLNE 

1. Niniejsza „Procedura postępowania w zakresie kwalifikacji klientów w stosunku do, których 

Superfund TFI S.A. („Towarzystwo”) świadczy usługę pośrednictwa w zbywaniu i 

odkupywaniu jednostek uczestnictwa” (dalej: „Procedura”) określa zasady klasyfikacji lub 

zmiany klasyfikacji klienta profesjonalnego i detalicznego Towarzystwa, o których mowa w art. 

2 pkt 13a) i 13b) ustawy o funduszach inwestycyjnych i zarządzaniu alternatywnymi 

funduszami inwestycyjnymi (dalej: „Ustawa”) oraz § 36 – § 40 Rozporządzenia Ministra 

Finansów, Funduszy i Polityki Regionalnej z dnia 18 listopada 2020 r. w sprawie sposobu, 

trybu oraz warunków prowadzenia działalności przez towarzystwa funduszy inwestycyjnych 

(dalej: „Rozporządzenie”). 

2. Przez klienta profesjonalnego należy rozumieć klienta, o którym mowa w art. 2 pkt 13a) 

Ustawy. 

3. Przez klienta detalicznego należy rozumieć klienta, o którym mowa w art. 2 pkt 13b) Ustawy. 

4. Towarzystwo powiadamia nowych i dotychczasowych klientów o zaliczeniu ich do jednej z 

kategorii, o której mowa w ust. 2 - 3, a także o zmianie przyznanej kategorii na inną. 

5. Każdy klient może złożyć żądanie zmiany kategorii zgodnie z niniejszą Procedurą. 

Towarzystwo informuje o tym prawie klientów na trwałym nośniku informacji oraz o tym, czy 

zmiana kategorii wiązałaby się ze zmianą zasad traktowania. 

6. Towarzystwo informuje klienta profesjonalnego przed przyjęciem od niego pierwszego 

zlecenia nabycia jednostek uczestnictwa lub tytułów uczestnictwa lub rozpoczęciem 

świadczenia na jego rzecz usługi doradztwa inwestycyjnego w odniesieniu do takich 

instrumentów finansowych, o zasadach traktowania klientów profesjonalnych i o 

przysługującym mu uprawnieniu do złożenia wniosku, o którym mowa w §2 niniejszej 

Procedury. 

7. Zmiana kategorii polega na uznaniu klienta na jego żądanie za klienta detalicznego, w 

przypadku gdy dotychczas był uznawany za klienta profesjonalnego, lub klienta 

profesjonalnego, w przypadku gdy dotychczas uznawany był za klienta detalicznego. 9. W 

przypadku uznania klienta detalicznego za klienta profesjonalnego Towarzystwo stosuje 

wobec tego klienta profesjonalnego przepisy Rozporządzenia określające zasady traktowania 

klientów profesjonalnych.  

8. W przypadku uznania klienta profesjonalnego za klienta detalicznego Towarzystwo stosuje 

wobec tego klienta profesjonalnego przepisy Rozporządzenia określające zasady traktowania 

klientów detalicznych. 

9. Klienci są zobowiązani do informowania Towarzystwa o zmianach danych, które mają wpływ 

na możliwość traktowania danego klienta jak klienta profesjonalnego. 

 



 

§ 2 

Zasady dokonania zmiany klasyfikacji na wniosek klienta detalicznego 

1. Towarzystwo może na wniosek klienta profesjonalnego, złożony w postaci papierowej lub 

elektronicznej, oraz w zakresie określonym w takim wniosku albo pomimo braku takiego 

wniosku uznać go za klienta detalicznego. 

2. Wzór wniosku o uznanie za klienta detalicznego stanowi Załącznik nr 1 do niniejszej 

Procedury. 

3. W przypadku otrzymania wniosku klienta profesjonalnego o zmianę kategorii na klienta 

detalicznego, zmiana następuje niezwłocznie, nie później niż w ciągu 5 dni od otrzymania 

wniosku.  

§ 3 

Zasady dokonania zmiany klasyfikacji na wniosek klienta profesjonalnego 

1. Towarzystwo może na wniosek podmiotu innego niż klient profesjonalny (klient detaliczny), 

złożony w postaci papierowej lub elektronicznej, oraz w zakresie określonym w takim wniosku 

uznać go za klienta profesjonalnego, jeżeli podmiot ten wykaże, że posiada wiedzę i 

doświadczenie pozwalające na podejmowanie właściwych decyzji inwestycyjnych oraz 

właściwą ocenę ryzyka związanego z tymi decyzjami. Wniosek określa zakres usług, transakcji 

lub instrumentów finansowych, na potrzeby których podmiot chce być traktowany jak klient 

profesjonalny. 

2. Wzór wniosku o uznanie za klienta profesjonalnego stanowi Załącznik nr 2 do niniejszej 

Procedury. 

3. Warunek, o którym mowa w ust. 1 zdanie pierwsze, uważa się za zachowany w przypadku, 

gdy dany podmiot spełnia co najmniej dwa z poniższych wymogów: 

1) zawierał na odpowiednim rynku transakcje o wartości odpowiadającej co najmniej 

wyrażonej w złotych równowartości 50 000 euro każda - obliczonej przy zastosowaniu 

średniego kursu euro ogłaszanego przez Narodowy Bank Polski na dzień poprzedzający 

dzień złożenia wniosku - ze średnią częstotliwością co najmniej 10 transakcji na kwartał 

w ciągu czterech ostatnich kwartałów; 

2) wartość jego portfela instrumentów finansowych, łącznie ze środkami na rachunku 

pieniężnym, wynosi co najmniej wyrażoną w złotych równowartość 500 000 euro 

obliczoną w sposób wskazany w pkt 1; 

3) wykazał, że pracuje lub pracował w sektorze finansowym przez co najmniej rok na 

stanowisku, które wymaga wiedzy zawodowej dotyczącej jednostek uczestnictwa 

funduszy inwestycyjnych otwartych lub specjalistycznych funduszy inwestycyjnych 

otwartych, lub dotyczącej działalności pośrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu takich 

jednostek uczestnictwa.. 

4. Przed uwzględnieniem wniosku Towarzystwo ustala wiedzę klienta o zasadach traktowania 

klientów profesjonalnych przy świadczeniu usług, których wniosek dotyczy. 

5. Warunkami uwzględnienia wniosku, o którym mowa w ust. 1, są: 

1) udzielenie podmiotowi występującemu z wnioskiem informacji o zasadach traktowania 

przez Towarzystwo klientów profesjonalnych; 

2) złożenie przez podmiot występujący z wnioskiem pisemnego oświadczenia o 

znajomości zasad traktowania przez towarzystwo klientów profesjonalnych oraz o 

skutkach zastosowania tych zasad. 



6. Towarzystwo zobowiązuje swoich klientów do przekazywania informacji o zmianach danych, 

które mają wpływ na możliwość traktowania danego klienta jako klienta profesjonalnego. 

7. W przypadku powzięcia informacji przez Towarzystwo, iż klient przestał spełniać warunki 

pozwalające na traktowanie go jak klienta profesjonalnego, Towarzystwo poinformuje klienta 

o zmianie statusu klienta na detalicznego na potrzeby świadczenia usług na jego rzecz, chyba 

że klient złoży żądanie o uznaniu go za klienta profesjonalnego i spełnia warunki, o których 

mowa w niniejszym paragrafie. 

§ 4 

1. Procedura została przyjęta w drodze uchwały Zarządu. 

2. Zarząd sprawuje nadzór i kontrolę nad Procedurą. 

3. Nadzór i kontrola, o których mowa w ust. 2, są wykonywane w ten sposób, że Zarząd 

Towarzystwa, regularnie, nie rzadziej jednak niż raz w roku, dokonuje przeglądu Procedury. 

Na podstawie wyników przeglądu Zarząd podejmuje decyzję o zmianie Procedury, jeżeli okaże 

się to konieczne i odpowiednie z uwagi na wyniki przeprowadzonego przeglądu.  

4. Wykonanie czynności, o których mowa w ust. 3, Zarząd może zlecić wyznaczonemu 

pracownikowi Towarzystwa. 

5. Zmiana Procedury wymaga podjęcia uchwały przez Zarząd. 

  



 

 


